
LANZAMIENTO DE SAAS
Crear el perfil ideal del comprador

Investigar el mercado

Definir tu propuesta de valor o tu propuesta de venta única (USP)

Desarrollar el producto

Configurar la infraestructura técnica

Decidir cómo atraerás clientes potenciales

Crear una estrategia de precios

Desarrollar una estrategia de marketing

Crear un sitio web efectivo

Integrar sistemas de pago y facturación

Crear una base de conocimientos y soporte al cliente

Estructurar tu equipo

Crear una estrategia de cobertura de prensa 

Lanzar el SaaS de forma definitiva

¿Estás listo para empezar?

Chec k l i s t


